NOTA EXPLICATIVA 2.1

COMISIONES Y CORRETAJES EN RELACION
CON EL ARTICULO 8 DEL ACUERDO

Introduccién

El articulo 8 parrafo 1 a) i) del Acuerdo establece que, para determinar el valor en
aduana de conformidad con lo dispuesto en el articulo 1, se afadiran al precio
realmente pagado o por pagar las comisiones y los gastos de corretaje, salvo las
comisiones de compra, en la medida en que corran a cargo del comprador y no estén
incluidos en el precio. Segun la Nota interpretativa al articulo 8, la expresion
"comisiones de compra" comprende la retribucibn pagada por un importador a su
agente por los servicios que le presta al representarlo en el extranjero en la compra
de las mercancias objeto de valoracion.

Las comisiones y los corretajes son remuneraciones pagadas a intermediarios por
su participacion en la concertacion de un contrato de venta.

Aunque la denominacion y la definicion exacta de las funciones de esos
intermediarios no sean las mismas en las diferentes legislaciones nacionales, sin
embargo, presentan las caracteristicas comunes siguientes:

Comisionistas

El comisionista (denominado también agente o intermediario) es una persona que
compra o vende mercancias, a veces en su propio nombre, pero siempre por cuenta
de un comitente. Toma parte en la concertacibn de un contrato de venta,
representando bien al vendedor bien al comprador.

La remuneracién del agente es una comision, por regla general un tanto por ciento
sobre el precio de las mercancias.

Puede establecerse una distincion entre comisionistas de compra y comisionistas
de venta.

Un comisionista de venta es una persona que actla por cuenta de un vendedor;
busca clientes, recoge los pedidos y, eventualmente, se encarga del almacenamiento
y de la entrega de las mercancias. La retribucion que recibe por los servicios
prestados en la concertacion de un contrato de venta recibe usualmente el nombre de
“comisién de venta”. Por regla general, las mercancias que se venden por intermedio
de un comisionista de venta no pueden adquirirse sin pagar la comision de éste.
Tales pagos pueden efectuarse de las maneras expuestas a continuacion.

Los proveedores extranjeros que remiten sus mercancias como cumplimiento de
pedidos hechos por mediacion de un comisionista de venta, retribuyen ellos mismos
los servicios de este intermediario, y cargan a los clientes un precio global. En tales
casos no es necesario ajustar el precio de factura para tener en cuenta estos
servicios. Si, segun las condiciones de venta, un comprador tiene que pagar, ademas
del precio facturado, una comisién de venta cuyo pago se efectda por regla general
directamente al intermediario, para determinar el valor de transacciéon segun el
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articulo 1 del Acuerdo deberd afiadirse al precio de factura el importe de esta
comision.

Un comisionista de compra es una persona que actia por cuenta de un comprador
a quien presta servicios buscando proveedores, informando al vendedor de los
deseos del importador, recogiendo muestras, verificando las mercancias, y, en ciertos
casos, encargandose del seguro, transporte, almacenamiento y entrega de las
mercancias.

La retribucién del comisionista de compra, que recibe usualmente el nombre de
comisién de compra, consiste en una remuneracion que le abona el importador aparte
del pago por las mercancias.

En este caso, segun lo dispuesto en el articulo 8.1 a) i), la comision pagada por el
comprador de las mercancias importadas no debe afiadirse al precio realmente
pagado o por pagar.

Corredores (y corretajes)

La distincion entre los términos "corredor" y "corretaje” y los términos
"comisionista” y "comisién" es mas bien tedrica; en la practica, no existe una clara
diferencia entre estas dos categorias. Ademas, en algunos paises, los términos
"corredor" y "corretaje"” se utilizan poco o no se utilizan.

El término "corredor", alli donde se utiliza, hace referencia, por regla general, a un
intermediario que no actla por su propia cuenta; interviene tanto en favor del
vendedor como del comprador y su papel se limita generalmente a poner en relacion
a ambas partes en la transaccién. La retribucién del corredor es el "corretaje" que
consiste, por lo general, en un tanto por ciento del importe del negocio concertado por
su mediacioén. El reducido porcentaje recibido por un corredor se corresponde con sus
responsabilidades mas bien limitadas.

Cuando el corredor es remunerado por el proveedor de las mercancias,
normalmente estara incluido en el precio de factura el costo total del corretaje; en
tales casos no se plantea ningun problema para la valoracién. En el caso de que no
esté incluido todavia, y corriera a cargo del comprador, debera afiadirse al precio
pagado o por pagar. En cambio, cuando el corredor es remunerado por el comprador,
o cuando cada una de las partes en la transaccién paga una parte de los gastos de
corretaje, éstos deben afiadirse al precio realmente pagado o por pagar si corren a
cargo del comprador, si no estan ya incluidos en dicho precio y si no constituyen una
comision de compra.

Conclusion

En resumen, para determinar el valor de transaccion de las mercancias
importadas, deberan incluirse en este valor las comisiones y los gastos de corretaje
que corran a cargo del comprador, salvo las comisiones de compra. Por consiguiente,
la cuestion de saber si las remuneraciones pagadas a intermediarios por el
comprador y no incluidas en el precio realmente pagado o por pagar deben afadirse
a este precio dependera, en definitiva, del papel desempefiado por el intermediario, y
no de la denominacién (comisionista o corredor) bajo la cual se le conoce. Se deduce
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también de las disposiciones del articulo 8 que las comisiones o los corretajes que
corran a cargo del vendedor, pero no se cargan al comprador, no podran afadirse al
precio realmente pagado o por pagar.

Es preciso, quiza, indicar que la existencia y la naturaleza de los servicios
prestados por los intermediarios en relaciéon con una venta no pueden determinarse, a
menudo, en base sélo a los documentos comerciales presentados en apoyo de la
declaracibn en aduana. Dada la importancia de los intereses en juego, las
Administraciones nacionales necesitaran adoptar las medidas razonables que
juzguen necesarias para comprobar la existencia y la naturaleza concreta de los
servicios de que se trata.



